
【第19回】
北陸三県縦断ビジネスチャンス
創出プロジェクト

2023年度
エントリー
企 業 数351社

https://www.ccis-toyama.or.jp/toyama/URL draft@ccis-toyama.or.jpMail
お申込み・
お問合せは 富山商工会議所

〈事務局〉 富山商工会議所 中小企業支援部  TEL.076-423-1171 FAX.076-423-1174

新規取引先 ・
事業パートナーとの
出会いのチャンス！
北陸新幹線沿線や関西エリアの
元気企業と商談チャンスを逃すな！！

富山県商工会議所連合会
富山・高岡・氷見・射水・魚津・砺波・滑川・黒部商工会議所
富山商工会議所
富山県商工会連合会、富山県内各商工会、石川県内商工会議所・商工会、
福井県内商工会議所・商工会
富山県

≪商工会議所≫ 上越・長岡・柏崎・小千谷・糸魚川・十日町・新井・上田・長野・
佐久・飯山・高崎・大津・京都・大阪・神戸・神岡など
≪商工会≫ 能生・青海町（以上、糸魚川市）・大浦安・柿崎・大潟・頸城・吉川・
三和・中郷・板倉・清里牧・名立（以上、上越市）・軽井沢町など

【特別参加】

〈エントリー締切日〉 12月27日 金2024年 お早めに
エントリーください。

エントリーは商談会ホームページから！エントリー
企業募集！！

メリット
新たな販路開拓

商品サービスPR

ブランディング

会場商談

、2月27日（木）28日（金）
2025年

オンライン商談

～3月14日（金）
2025年
2月10日（月）

会場とオンラインのハイブリッド開催!!
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無料



第19回エントリーから商談までの流れ

※詳細については商談会ホームページをご覧ください。

https://www.ccis-toyama.or.jp/toyama/URL draft@ccis-toyama.or.jpMail
お申込み・
お問合せは 富山商工会議所

〈事務局〉 富山商工会議所 中小企業支援部  TEL.076-423-1171 FAX.076-423-1174

●商談ブースは当所ビル内に設置します。
●ホームページから入力いただいた情報はエントリー企業のみに開示するほか、北陸三県縦断ビジネスチャンス創出プロジェ
クトの運営に利用し、他の目的に利用することはありません。
●個別の商談内容および本商談会をきっかけに発生した当事者の紛争に、主催者は一切関知いたしませんので予めご了承ください。

《おことわり》

富山商工会議所 で 検 索

STEP

2

2024年11月1日（金）～2024年12月27日（金）▶エントリー受付

2025年1月7日（火）～1月23日（木）▶リスト公開と商談申込の受付

2025年1月24日（金）～2月7日（金）▶マッチング結果の公開・商談日程調整

富山商工会議所の商談会ホームページよりエントリーをお願いします。 2024年12月27日（金）
エントリー締切

2025年1月7日（火）
エントリーリスト公開

◎自社の製品、サービスを売りたい（取り扱って欲しい）
◎他社の製品、サービスを買いたい（取り扱いたい）
◎他社と共同で新商品を開発したい、タイアップしたい　など

エントリーのあった企業のリスト（自社を除く）をWebサイト上で公開。
※エントリー企業のみがWebサイトを閲覧できます。
リストから商談希望企業を選びます。（1社あたり最大20社まで）
商談申込の際に商談内容・形式を記載しメッセージを送信します。
※申し込みは1社につき１回のみ送信
貴事業所への商談希望の受け入れ可否を決めてください。

マッチングした企業のみWebサイト上で開示します。
※マッチングした企業のみWebサイト上で閲覧できます。
会場商談でマッチングした場合は、事務局で商談日時を決定し案内を郵送します。
オンライン商談でマッチングした場合は、当事者間で連絡を取り合い、商談日時・
方法を決めてください。

ウェブ会議システムを利用しての「オンライン商談」もしくは富山商工会議所ビルで「会場商談」を実
施。双方の企業が合意すれば、商談（1件につき30分目安）を行います。

参加する
メリット

ご参加お待ち
しています！

◎効率良く、効果的な営業活動ができる
◎新商品を開発・販売するパートナーが見つけられる
◎事業提携できるパートナーを探せる
◎幅広い業種の情報が一度に収集できる　　など
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STEP

4
2025年2月27日（木）、28日（金）▶会場商談

2025年2月10日（月）～3月14日（金）▶オンライン商談

参加者の声

オンライン商談が定番化し、遠方
の方と移動距離、時間によらず会
いやすく、ありがたいです。
（福井県・40代）

通常の営業活動では出会えない
ような大手企業と商談できる機
会をいただき、誠に有難うござ
いました。（富山県・50代）

※「とやまビジネスドラフト参加企業アンケート」調査結果より（2024年3月実施）

昨年度の実績
エントリー

351社

％

％

〈とやまビジネスドラフト参加企業の商談数 〉

1~3社

57.1
4~6社

7~9社

商談
しなかった

14.9％

10社以上

3.7％

0.6 20.5％

その他 3.2％

％

約8割（ ）1社以上 76.376.3%


